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河科大学生用废旧饮料瓶建鸟巢 瓶底制窗帘
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     创意作品“风铃”吸引学生驻足

     新华网河南频道5月14日讯 大河网报道： 用废弃的饮料瓶为鸟儿建造“栖身之所”、由一列列瓶底组成的窗帘、具有LED灯光效果并能投影出“家”字的瓶子组合……5月11日，河南科技大学首届“创意引领环保”饮料瓶再利用设计大赛举行，18件决赛作品在该校开元校区广场展示，接受全校师生投票。

    巧用LED投影创造“家”的温馨
    当日下午，记者在展出现场看到，18名“创意达人”带着精心准备的作品展出，并为“粉丝”们介绍作品设计理念和实际用途，吸引了大量学生围观。

    这些创意作品中，不仅有实际作用的鸟巢、懒人花盆等“小而精”作品，也有极具装饰风格的风铃吊灯、环保车等“高大上”作品。面对这些创意手工，现场观众赞叹不已。“超级漂亮，摆在宿舍绝对是一道亮丽的风景。”一位大二学生惊叹道。

    在展出现场，一件命名为“家”的作品，引起记者注意。这个“家”由三个塑料瓶组成，瓶里放着一张兄妹三人的照片，每个瓶盖上都有一个LED灯，在通电的情况下，可以投影出“家”的字样。“家”的创作者王小峰说：“无论走到哪里，带上这样的作品在身边，就会有浓浓的家味。”

    此外，现场另一件创意作品“一帘幽梦”也别具匠心。它是由一串塑料瓶底串联而成，下面挂着一排水晶玻璃球的窗帘。该作品由方世芳、曹阳向两位同学共同设计完成。“平凡的瓶底与奢华的水晶球搭配创造出视觉冲击，别具视觉美感。”

    利用废旧饮料瓶为鸟儿搭建“避风港”

    而创意作品“鸟巢”则是全场最吸引眼球的，引得围观同学纷纷拍照留念。“我们想用废弃的饮料瓶，为鸟儿盖一所房子，遮风挡雨。”创作者房庆凯、楚贝贝告诉记者，“我们想要通过这件作品呼吁大家关爱动物，保护地球。”

    尽管参赛作品造型各异，风格鲜明独特，但都从身边的废旧物品出发。此次活动吸引了该校3个校区的数百名同学前来参观。“看了这些作品，才意识到废弃物品原来还能这么用，发挥创造力让不可能变为可能，创意有助于环保。”围观学生小牛说。

    据活动主办方河科大烛光社社长李学艳介绍，此次“创意引领环保”饮料瓶再利用设计大赛是该校科技文化节的一个组成部分，烛光社以“小小饮料瓶·汇聚大能量”为主题，面向全校学生进行作品征集。“我们之前一直在围绕饮料瓶做策划，希望通过这样一个活动，传递对饮料瓶二次利用的环保理念。”李学艳介绍说，社团还会举办更多环保大赛，坚持在环保与公益的道路上走下去。

                        河南3大学生上演“中国合伙人” 3年盈利15万

            2014年05月09日02:40   来源：东方今报

　　【三名90后成河南高校版“中国合伙人”】大学刚入校，你是不是也像他们一样，让青春与梦想同行。你是不是也曾尝试摆校园地摊，做着老板梦？如果你还在校园，如果你还想创业，不妨学学这三位90后，环保创业，近三年时间盈利约15万元。
　　他们是自己口中的“普通青年”，室友心中的“收破烂Boss”，学霸眼里的“羡慕对象” 。他们是河南工业大学三名90后在校大学生张少、梁鹏、焦爱芬。2011年9月，他们三人创立了“自由人”自行车行，近3年时间盈利约15万，真实上演了河南高校版“中国合伙人”。
　　【创建“自由人”自行车行】
　　前天下午两点，东方今报记者来到河南工业大学东门北侧的“自由人”自行车行。坐在车行门口，已经熟悉了自行车回收、翻新、租赁、出售等一系列运营模式的张少和梁鹏，显得十分专业。
　　2010年9月，刚上大一的张少，看到校园里一辆辆废弃的老旧自行车停在校园车棚，锈迹斑斑，落满了灰。如何归整这些二手自行车，张少觉得这是一个难题，但也不失是一个商机。
　　“回收二手自行车，再翻新，这个想法大一就有了，但由于各种原因，想法没有变成现实。”张少回忆说，直到2011年9月，他和梁鹏、焦爱芬说起“回收二手自行车”环保创业的想法时，三个人不谋而合。
　　随后，他们就开始挨个进宿舍去宣传。在梁鹏眼里，最初几个月的宣传最难开展。
　　作为车行日常运行的CEO，没课的时候，张少几乎都在车行。最近，他又提出了个“租车回家过暑假”的新点子。
　　【让“自由人”走到更多人的身边】
　　焦爱芬主要负责管理“人”。她主要负责车行推行团队租赁业务。焦爱芬希望能让“自由人”真正走到大家身边， 在他们需要出行的时候，能够首先想到车行。
　　现在，“自由人”自行车行运行稳定，经过近三年时间，盈利约15万，目前有自行车300余辆，常备短期租赁车辆100辆，“高配置”骑行山地车10多辆。
　　最近，车行CEO张少正在筹备注册“自由人”自行车行的商标，他决定今年毕业后，继续坚持做校园自行车租赁项目，还想把“自由人”复制到郑州其他高校。
　　张少认为，校园回收、租赁二手车市场大、车辆来源多、需要资金少，很适合在大学校园里推广。
　　正在和郑州大学一社团负责人协调推广车行租赁项目的梁鹏说：“如果有机会，最希望和企业合作，建立高校二手自行车回收利用租赁试点，甚至可以延伸到社区、厂区。”
　　【合伙人的成功 依托“创行”团队】
　　正如三位“校园合伙人”所说，“自由人”自行车行的成功，不仅仅靠他们三个人的努力。在他们身后，还有一个45人的河南工业大学“创行”团队。
　　据梁鹏介绍，“创行”团队多是做一些公益类的活动，“自由人”自行车行和租衣馆是“创行”团队下设的两个盈利项目。车行和租衣馆的部分盈利，也会用作公益项目的活动资金。
　　与车行相比，租衣馆是有偿给大学生提供各式正装，需要参加面试或者出席其他正式场合的学生可进馆租衣。每件衣服租金30或40元，租衣馆每年盈利在6000至7000元之间。
　　“其实这两个盈利项目，我们都已经形成了很全面的业务系统。现在最困难的就是车行，我们要有一个固定的地方。”梁鹏说，去年学校创业园拆改后，他们便把车行搬到了学校东门北侧的临时房里，一年租金一万。虽然还在学校附近，但“生意”却大不如前。
　　为了能让“自由人”搬回学校正在建设的创业园，张少、梁鹏、焦爱芬和他们的“创行”团队，一直在努力。
　　【创业者说：学业和创业 二者可兼得】
　　截至今年4月底，“自由人”自行车行共对外出租自行车8000多次，收入6万多元；卖出翻新二手车近600辆，收入近9万元。在车行的租赁账本上，密密麻麻写着最近的“业绩”。“这只是粗算，我们没有细致去统计过，赚的这些钱，一部分用来分红，一部分用来购买新车、旧车或是其他零配件。”河南工业大学学生梁鹏说。
　　作为校园的创业达人，张少、梁鹏和焦爱芬，不仅是同学们羡慕的对象，也是老师眼中的得意门生。作为大学生，他们虽不是“学霸”，但也是班里的优等生。大学前三年，梁鹏和焦爱芬参加过许多创意挑战赛，获得了不少荣誉。“虽然没能成为学霸，但我们也从没有耽误过学习。”焦爱芬说。
　　在创业初期，“合伙人”比较辛苦，几乎所有的课余时间都泡在车行，甚至要熬夜谋划车行的未来。当车行稳定运行后，他们三人也相对轻松了很多。车行里雇了几位勤工俭学的大学生，根据课时安排，他们几个人轮流值班。
　　“现在就是每学期开始的时候忙一些，需要根据大家的课时，制定值班表，基本上能够保证每天车行都有一到两个人。”张少说，车行已经形成了一套完整的运营模式，他们三个还算是学业、创业两不误。

                          中国学生在美国课堂里遇到的最大挑战
前几天，我在去办公室的路上遇到了小杨，她是今年哥伦比亚大学教育学院刚刚录取的百位来自中国的硕士研究生之一。跟几个月前她给我的感觉不同，这次她看起来很紧张，表情里甚至带有几分痛苦。我关切地问她这三个多月的学习和生活进展如何。她说：“嗯，怎么说呢，我很喜欢统计、编程、教育经济学之类的课，因为课上老师讲得很多，我也感觉很适应。但是，那些以课堂讨论、口头报告、小组辩论为主的课程简直要把我逼疯了。我一到星期二晚上就失眠，饭也吃不下，因为周三有两门讨论课。”我接着问她为什么讨论课让她这么痛苦。她说，“唉，我的那些美国同学都很擅长表达自己的想法，整堂课都听他们不停地提问题、讨论。而我呢，根本插不上嘴，光忙着听他们在说什么，好不容易我自己想出一些答案，下课铃却响了。唉，我感觉自己特别笨，连别人的话都不知道怎么回答。”她接着说，“林教授，愁死我了。您说我该怎么办？其实不光我，我的好多中国同学都有类似的“讨论课程恐惧症”，您快帮帮我们吧。”

为什么美国的课堂喜欢讨论式教学？

越来越多的中国留学生已经深刻的体会到一点：美国的课堂充满讨论、辩论和自由提问。教授们鼓励学生根据提前布置的阅读材料自由提问、深入分析、批判性地思考和吸收前人的观点。这种教育方式背后蕴含的丰富理念至少可以归纳为两点：一、学生不仅向老师学习，而且也应该尽可能多地与同学交流并互相学习，教授绝不是学生们汲取知识的唯一途径。二、同学拥有和老师同等的提问与质疑的权利。

然而，很多来自中国的留学生并不习惯这样的理念和做法。在他们看来，学习就获取正确答案或者标准答案，而课堂讨论和互相提问始终没有直接给出一个他们想要的答案，这怎么能行？曾经有一个中国学生在开学几周后来向我抱怨。她说：“林老师，我没有从您的课里面学到任何的东西，您的课跟我想的完全不一样。”当我问其缘由的时候，她说：“您从不告诉我们任何答案，却一直让我们这些学生利用大好的课堂时间去讨论。您也看到了，学生们对您指定的阅读文章理解很不一样，大家的看法似乎都有道理，讨论来讨论去，我不知道该听谁的，更不清楚什么才是正确的答案。您觉得这种讨论有意义吗？难道不是浪费时间吗？我父母花了这么多钱让我来读书，是让我从顶尖教授那里学习知识的，不是听一帮同学谈他们的个人看法的。” 面对这位同学的问题和困惑，我首先表扬了她。因为她敢于和我交流、并直接提出她所遇到的问题。如果她不告诉我她的困境，我可能永远无法帮助她解决眼前的问题和挑战。我告诉她，勇于交流绝对比默默放弃要好得多，跟某些从不跟老师交流就直接退课的学生来说，她的做法已经说明她具备了起码的沟通能力。接下来，如果她能再往前走一步，调整自己的定式思维和心态、尽力去适应美国课堂的授课方式，她的求学之路很可能会平坦许多。但是，这位中国学生后来的几句话却让我非常惊讶：“林老师，我之所以来找您，说出我的困难，因为您也是中国人，我猜想您一定会理解我的苦衷和困难。如果您是一位美国教授，我会直接把课退掉，再去选一门我更习惯的课。”她的话让我陷入了沉思。

确保在美学习成功的三大必要能力:第一,良好的写作能力； 第二，提出问题并批判性思考问题的能力；第三，良好的表达和沟通能力，特别是跟教授和同学。这三种能力对于培养有创造性、有适应性的学生尤其重要。中国的教育界需要进一步关注并思考：我们的学生在跨文化的背景下学习时表现如何？哪些能力的欠缺限制了他们的发展和成功？我们的教育工作者应该如何提高学生所需要的这些能力？在教育全球化浪潮的今天，我们必须反思是否为培养全球化的人才做好了准备。
    把你的特色留在二高，把你的创新留在校园，把你的创意变成文字，把你的想象变成现实！只要你愿意去做，我能给你提供证明你某一方面出众的舞台！不论理科生还是文科生，都可以利用自身的优势进行科技创新的！如果，你是学霸，那你就把你自认为最难的试题展示给大家吧，让每一个人都来挑战，这，就是创新！如果，你是折叠高手，那你就用你的灵巧，给大家一个亮闪的绝活吧，这，也是创新！如果，你喜欢“念恩”，那你就尽情书写你笔下他鲜活的人生吧，这，还是创新！欢迎您的加入，哪怕高中就一次的参与，我也会在你步入成人前最后的母校里留下你永不磨灭的名字！二高科协，你的科协，我的科协，大家的科协！





越南人如何看中越战争：和中国人习惯思维不同，在越南人眼中，中越战争不只是中国人视角下的1979年后长达多年的对越反击战，更包括东汉以来到明清长达两千年的所谓的中国历代王朝“侵占”越南。越南教科书的记载描述手法可能抄袭了新中国成立后四十年内对于抗日战争的脸谱化，1979年，“中国军队自以为能在短时间内占领整个越南，却最终陷入了我越南英雄儿女人民战争的汪洋大海之中，在付出了巨大的代价之后不得不仓皇逃窜，狼狈逃出越南的领土。”越南教科书和民众还描述所谓中国军队“无恶不作”，“越南贫穷落后正是由于中国的侵略与掠夺”。
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